
Vos missions : 
- Prospecter de nouveaux clients (particuliers) 
- Conseiller les clients sur le choix des produits en fonction de leurs besoins et attentes 
- Réaliser les devis et négocier les contrats 
- Assurer le suivi des dossiers commerciaux, de la commande à la pose 
- Développer et fidéliser le portefeuille clients 
- Participer à des salons ou événements professionnels pour promouvoir l'entreprise 

Profil recherché : 
- Expérience dans la vente de produits techniques, idéalement dans le secteur de la
menuiserie (PVC, alu) 
- Sens du contact, écoute active et capacité à convaincre 
- Bonne connaissance des techniques de vente et des outils informatiques 
- Organisation, autonomie et goût du challenge. 
- Permis B requis pour déplacements chez les clients. 

Conditions :
- Contrat CDI
- Salaire minimum garanti de 1 720€ net + commissions non plafonnées + prime + challenges 
- Des rendez-vous fournis 
- Un véhicule de service fourni après période d'essai ou selon conditions 
- Des perspectives d'évolution rapide pour les plus performants 

Vous bénéficierez d'une semaine de formation sur les processus de vente et les produits de
l'entreprise puis d'un accompagnement terrain de 2 à 3 mois afin que vous soyez autonome
et performant à la fin de votre période d'essai.

Le + MCE : 
nous avons été élus Meilleur Employeur 2024 par 

BNP Personal Finance
Rejoignez la famille MCE ! 

OFFRE
D’EMPLOI
COMMERCIAL - SECTEUR 58

Poste à pourvoir dès que possible 
Nous recherchons un Commercial en Menuiserie pour développer notre portefeuille clients

et promouvoir nos solutions en menuiseries extérieures et intérieures (fenêtres, portes,
volets, pergolas, etc.) 100% Made in Nièvre. 

Vous serez en charge de conseiller les clients, de proposer des solutions adaptées et de suivre
les projets jusqu'à leur réalisation. 

Pour postuler, merci d’envoyer votre CV à l’adresse :
servicerh@groupemr.fr


